
Description du poste  

Missions que vous allez entreprendre   

•	 Acquisition et gestion des clients dans toute la région 
romande 

•	 Assurer le flux d’informations entre clients et la 
société

•	 Placement de produits, promotion des ventes
•	 Préparation des devis, traitement des appels d’offres
•	 Coopération et échange étroits avec le département 

technique pour les propositions et devis
•	 Négociation de contrats en étroite collaboration avec 

la direction
•	 Première personne de contact pour le service clientèle
•	 Observation des concurrents et des tendances du 

marché
•	 Participation aux différentes foires

Technico-commercial 
(H/F)

New Ingenia SA 
Delémont, Jura 

Compétences et expérience que vous 
devez apporter 

•	 Formation technique et/ou commercial de 
base

•	 Au moins deux ans d’expérience technico-
commerciale dans le secteur de l’industrie, 
ou secteur similaire.

•	 Idéalement réseau dans l’horlogerie,  
la pharmaceutique et l’industrie en générale

•	 Domicile idéalement dans la région Suisse 
Romande

•	 Orientation vers le client et le marché
•	 Initiative, flexibilité, autonomie
•	 Connaissances linguistiques 

supplémentaires étant un atout

Entrée en fonction  

•	 de suite ou à convenir

Prêt/e à relever le défi ?

N’hésitez pas à nous envoyer votre dossier de 
candidature à l’adresse : job@newingenia.ch

Em
pl

oi
  

Afin de compléter notre équipe, 
nous sommes à la recherche d’un(e)

Basés à Delémont, nous sommes distributeur 
officiel des produits et profilés de haute qualité 
Bosch Rexroth® pour la Suisse romande. 
 
Nous concevons, assemblons et montons des 
postes de travail ergonomiques, des carénages, 
des châssis, des systèmes de transport et de 
stockage. Aussi, nous développons et réalisons 
du mobilier et des équipements sur mesure 
alliant design, ergonomie et technologie.

New Ingenia SA - Rue St-Randoald 2A, 2800 Delémont - newingenia.ch - info@newingenia.ch 


